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Directeur Commercial Grands comptes H/F - PARIS 

 
Leasecom, filiale de Fintake group créée en 1984, est une société dédiée au financement des 
ventes d'équipements destiné aux professionnels. Le groupe compte 220 collaborateurs répartis sur 9 
sites en France. 
Nous sommes un des acteurs majeurs indépendant du marché du financement d'actifs professionnels. 
Nous accompagnons nos Partenaires et clients dans le financement de leurs ventes d'équipements et 
de solutions (distributeurs/revendeurs de matériel bureautique, informatique, télécom, sécurité, 
médical, équipement du commerce - distribution, etc..) auprès de leurs clients. 
Nous sommes à la recherche de nouveaux collaborateurs/trices ayant envie de s'investir dans une 
société en fort développement. 
 
Nous recherchons donc dans le cadre de la division Grands comptes – approche directe :  

 
Un Directeur Commercial Grands Comptes H/F en CDI, basé à Paris 15ème    

 
Rattaché au Président et membre du Comité de Direction, vos missions sont les suivantes : 
 

- Elaborer une stratégie commerciale de développement des offres en collaboration avec la 
Direction Marketing, assurant l’atteinte des objectifs stratégiques à partir de l’analyse de 
marchés cibles. 

- Gérer la relation commerciale sur les principaux grands comptes de l’entreprise.  
- Définir un plan de fidélisation et de prospection et garantir sa mise en œuvre.  
- Management d’une équipe de développeurs grands comptes BtoB basés sur les grandes 

régions en France. 
- Recrutement et accompagnement des nouveaux collaborateurs. 

 
 
Votre profil : 
 
Véritable entrepreneur et issu(e) d’une formation type Bac+5 (école de commerce ou d’ingénieur), 
vous disposez d’une aptitude naturelle à la relation client et aimez découvrir et conquérir de nouveaux 
comptes. 
Le secteur du BtoB avec des clients ETI et grands comptes est votre spécialité.  
 
Votre aptitude à développer avec succès une activité commerciale stratégique, tant dans la définition 
que dans sa déclinaison opérationnelle, est primordiale pour réussir dans ce poste.  
 
En retour nous vous offrons de rejoindre un groupe en forte croissance, sur un poste doté d’une 
rémunération fixe attractive à laquelle s’ajoute des commissions non plafonnées, ainsi que la mise à 
disposition d’un ordinateur, d’un téléphone portable et d’un véhicule de fonction. 
 
N’attendez plus ! Envoyez-nous votre CV à : recrutement@leasecom.fr  
 
 

http://www.orias.fr/
mailto:recrutement@leasecom.fr

